
Sansan株式会社が提供する
働き方を変えるDXサービスを紹介します。



クラウド名刺管理サービス「Sansan」では、
名刺というアナログ情報をデジタル化することで

企業の課題解決を支援してきました。

これからは、名刺管理という分野に限らず、
請求書やビジネスイベント・セミナーといった

より幅広い領域で法人向けサービスを展開していくことで、
企業のDXを推進し、働き方を変えていきます。

営業を強くする。デジタルマーケティングを加速させる。
ガバナンスを強化する。ワークスタイルを変革する。

Sansan株式会社が提供するさまざまなDXサービスが、
企業を取り巻く経営課題の解決を後押しします。
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このような、企業が抱える課題を解決する
Sansan株式会社のDXサービスを紹介します。

《 企業が抱える課題例 》

企業が直面する

働き方における経営課題

新型コロナウイルス感染拡大の影響をはじめ、近年、企業を取り巻く環境は大きく変化しました。
これにより、企業は働き方にまつわるさまざまな経営課題を抱えています。

長時間労働への対応
「働き方改革関連法」が施行されたことにより、規定の上限を超える残業には企業へ罰則が科されます。
長時間労働の改善に向けて、企業は対策を講じなければなりません。

労働人口の減少
急激な少子高齢化に伴い、労働人口は減少傾向に。
技能の継承や人材確保のための対応を迫られる企業が増えています。
こうした問題に対応するために、誰もが意欲と能力に応じて働ける職場環境の整備が重要です。

多様な人材の活用
人材のダイバーシティが求められる中で、男性の育児休暇の取得や、女性の管理職登用、
介護休暇・時短勤務制度の制定など、社内の制度改正や組織改革が必要です。

従業員エンゲージメントの向上
人材の流動性や多様性が高まってきている中で、
企業は低い離職率を維持することに取り組まなければなりません。
従業員のエンゲージメントを向上するための施策実施が求められます。

テレワークの導入
2020年から続く新型コロナウイルスの感染拡大を契機に、企業ではテレワークの導入が求められました。
しかし、さまざまなハードルを乗り越えられず、導入に踏み切れていない企業も多く存在します。
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Before　アナログを前提とした働き方

After　デジタルを取り入れた働き方

SansanのDXサービスが推進する

デジタルトランスフォーメーション

さまざまなアナログ情報をデジタル化させてきた
Sansan株式会社のDXサービス

紙の情報では、
必要な情報をすぐに見つけられない

紙の情報を管理しきれず、
すぐに共有できない

情報を活用しづらく勘や経験を頼りにした
属人的な判断になりがち

デジタルデータなら、
必要な情報をすぐに見つけられる

情報の管理がしやすく、
すぐに共有できる

あらゆる情報を分析・活用しやすく
データに基づいた判断ができる

Sansan株式会社は、アナログ情報をデジタル化することで
働き方にまつわる課題解決を支援し、デジタルトランスフォーメーションを推進していきます。

2007年
クラウド名刺管理サービス
「Sansan」を提供開始

2020年
クラウド請求書受領サービス
「Bill One」を提供開始

2020年
セミナー管理システム
「Seminar One（旧 Sansan
Seminar Manager）」を
提供開始

2020年
契約書データ化サービス
「Contract One」を提供開始

名刺 請求書 セミナー運営 契約書

《 アナログ情報が原因で発生する課題 》

《 アナログ情報をデジタル化することによる効果 》
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名刺管理という領域を越えて、
Sansanは、企業のDXを推進します。

営業を強くする

SansanのDXサービスが 

企業を取り巻く経営課題の解決を後押し

Sansan株式会社の法人向けサービスが組み合わさることで、相乗効果が生まれ、
働き方をはじめとした、さまざまな経営課題の解決を後押しします。

営業戦略の立案
提案確度の向上

デジタルマーケティングを
加速させる

オンライン上でのリード獲得
リードの適切な管理

ガバナンスを強化する
リスクマネジメントの実施
コンプライアンスの強化

ワークスタイルを変革する
社内のペーパーレス化
リモートワークへの対応
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働き方を変えるDXサービス
Sansan株式会社が提供する
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名刺管理から、営業を強くする

クラウド名刺管理サービス

既存の顧客情報や新規の顧客情報、外部ソースからの企業情報などを基に、顧客データベースを構築。
社内で一括管理して共有することで、戦略的な営業活動を支援します。

顧客情報を集約

社内で既に保有している情報

新たに獲得した情報

商談前の情報収集・ 提案準備

アプローチ企業・部署の洗い出し

具体的なアプローチ先の検討外部ソースからの情報

接点情報を蓄積 営業戦略の立案・ターゲット確定

Sansanができること

顧客データベースを
構築

Eight
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請求書受領から、月次決算を加速する

クラウド請求書受領サービス

アップロード

Bill Oneの契約企業

メール添付

郵送 スキャン代行

メール通知

請求書URL
による照会

あらゆる請求書をデータ化し、専用のデータベースで一元管理できます。
企業のテレワークの推進や、業務効率化による組織全体の生産性向上につながります。

Bill Oneができること

URL
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セミナー管理から、営業を強くする

セミナーやイベントを運営するために必要だった手間やコストを削減できます。
担当者の作業をシンプルにすることで、セミナーの効果を最大化します。

募集ページの作成から開催後のフォローアップまで、ワンストップで実現

Seminar Oneができること

セミナー管理システム

U R L

https://●●●●●/●●●.html

誰でも簡単に
募集ページが制作可能

参加者の
視聴履歴を管理

自動でアンケート
メールを送信

名刺を即時データ化し、
来場者を管理

開催前 開催中 開催後

募集ページの作成

適宜、登録者に
メールを配信可能

各種メールの配信

オンライン名刺を
活用し、スムーズに
エントリー

メールアドレスから
社名を推測し、
候補をサジェスト

×××＠abc.com
→ abc株式会社

申し込み受付 受付／来場管理 ウェビナー視聴支援 アンケート連携

各種システムと連携し、 最新のリード情報を管理

システム連携

SFA／CRMMA

登録者情報 自動連携 ※開発中
アンケート
回答データ

参加視聴
データ

申し込みフォーム
登録データ
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セミナー管理から、営業を強くする

Sansanは、ビジネスプラットフォームとして、社内にある全ての名刺を
正確にデータ化・集約し、営業を強くするクラウド名刺管理サービスです。

クラウド名刺管理サービス

名刺

セミナー管理システム

イベント・セミナー

Uniposは、企業理念を体現する行動
を見える化し、毎日1分で気軽にたた
え合うことを可能にしたウェブサービ
スです。マネジメントに活用すること
で、職場の風通しが良くなり、従業員
エンゲージメントが高まります。 

ピアボーナス® サービス

組織コミュニケーション

契約書データ化サービス
Contract Oneは、押印実務を
はじめとした契約に関する実務を
オンラインで完結させ、契約情報
の一元管理を可能にする契約書
データ化サービスです。

契約書

名刺管理から、営業を強くする

Seminar Oneは、ビジネスセミナーやウェビナー（オンラインセミナー）
の開催・運営を効率化し、営業を強くするセミナー管理システムです。

請求書受領から、月次決算を加速する

請求書

Bill Oneは、あらゆる請求書をオンラインで受け取ることで、経理部門を
含めた企業全体の請求書業務を効率化し、月次決算を加速するクラウド請
求書受領サービスです。

クラウド請求書受領サービス

名刺や請求書といったビジネス書類の管理や、イベント・セミナー運営のDXを推進するほかにも、
企業のDXを後押しするさまざまなサービスを展開しています。

Sansan株式会社のDXサービス
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お問い合わせ

0800-100-9933

働き方を変えるDX


